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Karlskoga 1 absoluta varldstoppen

Installationen av Ecotube-systemet

i den avfallseldade pannan pa Karl-
skoga Kraftvarmeverk pabérjades
redan i slutet av 1998 (se ECOTUBEN
nr 2, 98).

Projektet har av olika skél forsenats
och den planerade driftstarten fick
skjutas upp till efter sommaren i ar.
Olika kontraktstolkningar och pro-
blem med en av vara underleveranto-
rer har varit huvudskalen. En annan
faktor var Karlskogas krav pa var
dokumentation.

Man anvander KKS-systemet, mer
eller mindre standard pé bl a stora
kraftverksblock i Tyskland. | Sverige
ar det annu sa lange tamligen ovan-
ligt. Utmarkande &r att i princip allt,
aven dorrar, toaletter etc marks med
en lang bokstavs- och sifferkod. Med
facit i hand insag vi inte riktigt vid-
den av detta vid kontraktsskrivandet.
Manga extratimmar har darfor fatt
laggas pa att fardigstalla dokumenta-
tionen, en nyttig laxa for oss.

Bada parter har alltsa fatt ”ge och ta”
under resans gang men nu kan vi
ldgga detta bakom oss och se framaét.

Anlaggningen, som driftsattes efter
sommaren och under hela hosten gatt
i kontinuerlig drift, & nu Gvertagen

Nasta nummer av ECOTUBEN
beraknas komma runt pask.

Informationsblad fran ECOMB AB Nr 3 1999

och med stor tillfredsstéllelse kan vi
summera de prestandaforbéttringar
som skett. NOx-halterna har reduce-
rats med ca 40% fran en tidigare
hygglig niva, i relation till andra av-
fallseldade pannor. Generellt &r det

ofta svarare att uppna samma procen-

tuella reduktion med en lagre ut-
gangsniva jamfort med en hogre.
40% ar med andra ord ett mycket
bra resultat i detta fall! Samtidigt har
CO-halterna stabiliserats pa en lag
niva utan frekventa s k spikar. En
annan mycket vasentlig forbattring
vi kunnat konstatera ar att pannans
effektuttag okat fran den tidigare
basnivan 12 MW. Okningen kommer
dels fran den forbattrade pannverk-
ningsgraden (ca 1 vol-% lagre Oz-halt
i rokgasen) i kombination med 6kad
bransletillférsel (sammantaget 0,5-

1 MW) och dels fran Ecotube-
systemets kylkrets, som varmevaxlas
till fjarrvarmenatet (0,3 MW). Sam-
manfattningsvis kan vi redovisa
foljande resultat under hésten med
Ecotube-systemet i drift:

*50 mg NO«MJ brénsle, eller
70 mg NO«/m?n torr rokgas vid 11% O,

* 40 mg CO/m?n torr rdkgas vid 11% O
* Ca 1 MW hogre effekt ut frén anlaggningen.

Lennart Johansson och Bengt R6nn-
qvist, ansvariga hos bestéllaren
Karlskoga Kraftvarmeverk

Allt detta har uppnatts utan att
anvanda kemikalier som urea eller
ammoniak - bara luft!

Med dessa vérden ligger pannan i
Karlskoga i den absoluta vérldstop-
pen for avfallseldning utan kemikalie-
tillforsel, kanske ar den bast av alla!

Med bred marginal klarar man redan
idag de kommande EU-direktiven for
avfallspannor; 200 mg NOx/m®n resp
50 mg CO/men!

Sa trots att vi ekonomiskt sett inte
gjort ndgon lysande affar ar Karl-
skoga-anlaggningen en lysande bra
referensanlaggning, som under den
narmaste tiden kommer att bestkas
av fler &n de potentiella kunder som
redan varit dar.
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Valkomna till artusendets sista
nummer av ECOTUBEN!

Att allting tar langre tid an beraknat
ar nagot vi fatt erfara under 1999.
Forsaljningen i Sverige under 1999
har med andra ord inte motsvarat vara
uppstallda mal. Tillsammans med
svaga ekonomiska projektresultat i bade
Halmstad och Karlskoga innebéar detta
att resultatet for helaret 1999 kommer
att bli en forlust i niva med resultatet
for 1998. Projekten har daremot varit
mycket lyckade rent prestandamassigt
och ndjda kunder &r det viktigaste i
uppbyggnadsskedet. Aven den erfaren-
het vi fatt, fran projektorganisation till
dokumentation, &r av stort varde for de
kommande projekten.

Min bild av dagslaget ar darfor att
framtidsutsikterna ar minst lika
positiva som forut. Resultaten, sarskilt
i Karlskoga, talar for sig och vara
malmedvetna marknadssatsningar pa
hemmaplan kommer att ge resultat
redan kommande ar. Den internatio-
nella marknaden ar pa langre sikt den
viktigaste och érets kontakter visar att
vi ar pa ratt vag. Var forhoppning ar
ocksa stor att en eller tva av dessa ska
leda &nda fram till installationer redan
under nasta ar.

Vi star val rustade att méta det stora
behovet av atgarder som framtidens
hardare miljokrav kommer att kraval
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Coventry,
Waste to

Auvfallsanlaggningen i Coventry

Med stor tillfredsstallelse kan vi med-
dela att vi fatt var forsta internationella
bestallning, om an bara pa det forsta
steget av en installation - pann-
diagnosen. England blev alltsa "forst
in” pa den stora exportmarknaden for
Ecotube-systemet. Bestéllningen kom-
mer fran Coventry & Solihull Waste
Disposal Company Ltd, som har tre
identiska avfallspannor, vardera med
en utgdende effekt pd 30MWth. Anlagg-
ningen kommer, som alla andra avfalls-
eldade pannor inom EU, att omfattas av
de nya direktiven. | princip handlar det
om att halvera utslappen av NOx och
CO och man vill helst undvika att an-
vanda kemikalier som urea och ammo-
niak for att uppna detta. Forutom han-
teringen av kemikalierna, med interna
miljokrav, ar det sjalvfallet totalkostna-
den (investering + drift) som &r intres-
santast. VAr bild av marknadslaget i
England &r att det patenterade Ecotube-
systemet kan erbjudas till ett mycket
konkurrenskraftigt pris.

Den forsta kontakten togs redan i varas
och efter var presentation i Coventry i
juli beslutade man sig for att komma
over till Sverige under hosten. Den 13
oktober métte vi darfor tva forvantans-
fulla engelsman pa kajen i Malmao. Var
engelska samarbetspartner Gerald
Wareham, GWM Associates, var redan
pa plats och vi kunde bérja resan norr-
ut. Under tva intensiva dagar och efter
over 70 mil, val forpackade i en person-
bil, hade den fem man starka gruppen
hunnit med besok vid vara installatio-
ner i avfallspannorna i Halmstad och
Karlskoga. Nasta gdng vi mots igen blir
i Coventry strax efter nyar, da det ar
dags att genomféra panndiagnosen.

FOrsta exportintakten

Med stora forhoppningar om en expan-
sion i England &r det pa sin plats att
hora vad var samarbetspartner Gerald
Wareham anser om vara chanser att
lyckas dar.

Beskriv kortfattat din bakgrund
inom energisektorn.
Min Kkarriar stracker sig 6ver 40 ar inom
energisektorn. Jag &r specialist inom
kraftgenerering fran avfallsanlaggning-
ar, biobrénslen o s v. Efter anstéllning
hos bl a Babcock, Foster Wheeler och
General Electric sa startade jag for 5 ar
sedan min egen firma, GWM Associates.
Jag an-vander mig av min langa erfaren-
het for att hjalpa utlandska bolag etab-
lera sig pa den brittiska marknaden.
Ekstroms &r ett sddant bolag, aktieagare
i ECOMB AB om jag har forstatt ratt.
Hur ser ditt samarbete med
ECOMB AB ut?
Hittills har jag hunnit bekanta mig med
bolaget och Ecotube-systemet. Jag be-
domer att samarbetet med ECOMB AB
kommer att bli langt och framgangsrikt.
Jag kommer att kunna bidra med min
erfarenhet pa bl a féljande omraden.
- Marknad och férséljning
- Anpassning till vara standards

och lagar
- Anlaggningsanalyser
- Upphandling av arbeten o s v.
Hur ser utslappsvillkoren ut i
Storbritannien?
Storbritannien har en lang tradition av
industriell verksamhet, nuvarande ut-
slappsgranser har dikterats av industrin
och deras ekonomiska intressen och inte
av hansyn till miljon. Det har saknats
incitament for foretag att minska sina
utslapp, men idag sker en snabb anpass-
ning fér att méta kommande EU-krav.
Allméanhetens véaxande medvetenhet
stéller ocksa nya krav pa bolagen.
Skarpningen av utslappen ger samtidigt
foretag som ECOMB stora mojligheter.
Vilken potential har Ecotube-
systemet p& den brittiska mark-
naden?
ECOMB AB och Ecotube-systemet har
en mycket intressant framtid, speciellt
langsiktigt. Forst och framst méste vi fa
igdng en demonstrationsanlaggning. Pa
sikt (10 &r) ska 10% av Storbritanniens el
genereras via fornyelsebara energi-
kallor, t ex genom forbranning av flis
och halm. Vi ska se till att Ecotube-
systemet har en given plats nar det talas
om forbranning pa den brittiska mark-
naden.



Under méssan i Sheffield i somras
(se ECOTUBEN nr 2, 99) fick vi kon-
takt med ett mycket intressant bolag
fran Frankrike. Bolaget ar involverat i
fler &n 100 anlédggningar, merparten
avfallseldade, 6ver hela véarlden.

Bolaget &r mycket aktivt och inne i en
kraftig expansionsfas, vilket uppkdp
av fler an 2000 bolag bara under 90-
talet vittnar om.

Aven om miljéfragorna, kopplade till
forbranningsproblematiken i pan-
norna, star i stark fokus finns det
aven ett stort intresse att skapa nya
nischer, framst pa managementsidan.
Att i framtiden kunna ta ett stérre
helhetsgrepp 6ver anlaggningarna ér
en strategi man jobbar efter. Med var
langa erfarenhet i branschen tror vi
0ss kunna bidra med ett och annat
ocksa pa det omradet. Efter massan
har vi haft mer eller mindre kontinu-
erliga kontakter och i november var

Mote med storbolag

en grupp pa 4 personer, fran olika
divisioner inom bolaget, pa besok
hos oss i Sverige. Syftet var frimst
att fa tillfalle att studera Ecotube-
systemet i drift, veta mer om bolaget
ECOMB AB och dra upp riktlinjerna
for nésta steg. Vi hann ocksa med ett
spannande besok pa Nobelmuséet i
Karlskoga.

Man var mycket imponerade av vad
som erbjods, sarskilt de prestanda-
varden som vi kunde visa upp i
Karlskoga Kraftvarmeverk.

Vart slutgiltiga intryck &r att bolagets
intresse av ECOMB och Ecotube-
systemet ar stort och vi fick en preli-
minar, muntlig bestallning pa en eller
tva panndiagnoser till pannor i
Frankrike. Vi uttryckte samtidigt

var starka ambition att redan nasta
ar bygga upp en fransk referens-
anlaggning.

Lyckad
Etappsatsning

I Sverige har vi under
den senaste tiden med
framgang marknadsfort
installationen av Ecotube-
y¢ systemeti 2 Etapper. | den
forsta Etappen genomfor vi
en installation i ”manuellt utférande”
inkluderande en intrimning av hela
pannan. P& det sattet gor vi lite bak-
och-fram, d v s vi bdrjar med den
intrimning som vi normalt avslutar
projekten med.
Syftet ar att visa for kunden vad han
prestandamassigt kan fa i utbyte av
en senare komplett installation i hel-
automatiskt utférande - Etapp 2.
Dérmed kan kundens initiala kostna-
der hallas pa en betydligt lagre niva,
vilket paskyndar den ofta langa be-
slutsprocessen. Detta har gjort att vi
kommit snabbare fram i bade Karskéar
och Hallsta, samt att vi ligger mycket
nara bestallningar av Etapp-1 i minst

tre nya anlaggningar. G
(

Personalnytt

Kent Léfberg

| oktober anstallde ECOMB ytterligare
en medarbetare - Kent Lofberg. Kent
kommer, tillsammans med Kostas och
Eric, att arbeta ute pa anlaggningarna
med panndiagnoser, installationer och
service. Har foljer en kort intervju med
Kent:

Vem &r Kent Loéfberg?

Jag ar en 42-arig “rumpmas” fran Nor-
berg i allra nordligaste Vastmanland.
Jag kommer mestadels att vara pa
resande fot i arbetet s& avstandet till
huvudkontoret ar inga problem.

Beskriv kortfattat din bakgrund
inom branschen.

I botten har jag en 2-arig yrkesskola.
Under 17 &r arbetade jag med svets och
diverse andra mekarbeten ute pa
pannanlaggningar runt om i Sverige.

Bl a pd TTC Montage i Norberg och
Avesta Varmeprodukter. Sadlade sedan
om till en helt annan bransch och var
under 7 ar arbetsledare inom 6ppen-
varden i Norberg. Nu &r jag tillbaka dar
jag hér hemma och det kanns roligt.
Hur fick du kontakt med ECOMB?
Kanner UIf sedan mitten av 80-talet da
han jobbade som konsult at Drefvikens
Energi och anlitade mig under en lang
tid. Vi har haft sporadiska kontakter och
pa distans har jag foljt utvecklingen av
ECOMB. UIf har tidigare velat anstélla
mig, och nu kénde jag att tiden var inne.
Vad ér ditt intryck av bolaget och
produkterna sa har langt?

Jag har enbart positiva intryck. Vi ar ett
harligt team med stora férvantningar pa
framtiden. Efter att ha sett samtliga

installationer, tycker jag det borjar bli
stil pa utrustningen. Att jamfora de
forsta installationerna med den senaste
ar kanske inte rattvist, produkterna ut-
vecklas hela tiden och det ar viktigt att
utvecklingen alltid sker pa erfaren-
hetsmaéssiga grunder.

Hur blir ni bemétta pa anlagg-
ningarna?

Jag har alltid haft latt att ha med olika
typer av manniskor att gora, sa det ar
bara stimulerande att vara ute och traffa
nytt folk hela tiden. Samtidigt finns en
stor nyfikenhet runt det vi gér och det
ar ocksé valdigt positivt.

Vad gé6r du pa fritiden?

Fiske &r min stora passion. Sen férsoker
jag hélla mig i form pa olika satt, mest
rundor i motionsspéaren eller p& nagot
gym. Det récker inte att svettas under
overallen i de varma pannhusen! Aktier
ar ett annat intresse, sa det ska bli
intressant att foélja ECOMB nar “lyftet”
kommer.



Aktiedgare berattar

| detta nummer har vi ndjet att
presentera tva stycken aktieagare,
Ekstroms Varmetekniska AB och Orjan
Jitelius.

Orjan &r fore detta auktoriserad revi-
sor med manga ars erfarenhet fran
arbete pa bl a KPMG Bohlins. Idag
arbetar han som ekonomichef pa
Trosa Tryckeri AB samtidigt som han
fungerar som ECOMBs controller.

Vad innebér din roll som con-
troller p4 ECOMB AB?
Jag finns till hands for rad och fragor

angaende den Iépande redovisningen.

Aktieagarsidan

Jag stammer av manadsboksluten
med assistans av Jeanette. Jag 6ver-
vakar arsbokslut, framtagningen av
arsredovisningarna och deklaratio-
nerna som bolaget gor.

Hur kommer det sig att du fatt
uppdraget?

Antar att jag har ratt kompetens for
att komplettera ECOMBSs resurser och
sen kanner jag UIf fran skolaren till-
sammans.

Varfor beslot du dig for att
satsa pa ECOMB-aktier?

Jag blev 6vertalad av Uffe! Nej, skamt
asido sa kanns det kul att vara med
och folja utvecklingen fran borjan i ett

nytt foretag med en sa, ur miljosyn-
punkt, nédvandig teknik.

Har du néagra tips till ECOMB
infor framtiden?

Arbeta langsiktigt. Att fa acceptans
for ny teknik kraver talamod och
uthallighet.

Har du néagra tips till aktie-
agarna?

Koper man aktier i ett utvecklings-
bolag med ny teknik maste man se
denna placering som langsiktig och
inte forvanta sig snabba klipp.

' EKSTROMS

UNRMETERNISKA

Ekstréms Varmetekniska i Skarholmen
ar en annan aktiedgare. Gerry Ware-
ham, som vi berattat om tidigare,
marknadsfér dven Ekstroms produk-
ter i England. Har beréattar VD Lars
Andersson om foretaget och dess
intresse for ECOMB.

Beskriv er verksamhet i korthet.
Ekstroms etablerades 1905 och har
under lang tid verkat som en ledande

leverantor och designer av ekonomi-
ser, luftférvarmare och kulsotning for
industri- och kraftvarmepannor.
Ekstréms kunder finns huvudsakligen
i Vasteuropa men leveranser sker
aven till andra delar av varlden.

Berétta lite om Gerald Ware-
ham och hans roll i féretaget
For Ekstroms marknadsféring i Stor-
britannien har Gerry Wareham en
avgoérande roll med sin erfarenhet av
engelska pannindustrin och det kon-
taktnat han byggt upp under en
mangarig verksamhet. Gerrys teo-
retiska och praktiska kunskaper har
Ekstroms kunnat nyttja i saval an-
budsarbete som vid genomférande
av projekt med engelska kunder.

Som Ni vet ar ECOMB-aktierna
onoterade och kommer sa att
forbli under den narmsta framti-
den. Det gar alltsa inte att folja
utvecklingen pa nagon lista. Ar
Ni intresserade av att kdpa eller
sdlja Era aktier sa kan vi stalla
upp med formedling.

Kbpa/salja ECOMB-aktier!

Anmal Ert intresse skriftligt per
brev till ECOMB AB.

Ange adress och telefonnum-
mer samt underteckna med
namnteckning. Sjalva handeln
far parterna klara sjalva eller
via bank.

[ —

ECOMB AB

ECOMB AB

Box 2017, 151 02 Sodertalje
Tel 08 - 550 12 550

Fax 08 - 550 20 075

Hur kom det sig att Ekstréms
valde att satsa pd ECOMB-
aktier?

Det forefoll oss som om ECOMBs
koncept lag Ekstréms tamligen néra,
ett aktieinnehav var darfor ett bra satt
att folja en kollega i branschen pa
nara hall.

Har ni, som aktiedgare och
foretagare, nagra tips till
ECOMB infér framtiden?

Det som faller oss ndrmast in &r att
betona vikten av att noggrant folja
héndelser inom den energitekniska
marknaden och gora s& mycket som
mojligt for att synas och héras. Det
galler att ha ett brett umgange med
folk i branschen genom besok pa
massor, seminarier och kraftriktade
atgarder som besok.

Har ni nagra tips till ECOMBs
aktiedagare?

ECOMBSs produkt och kunnande
ligger val i tiden och med den sats-
ning som nu gors i England och
Frankrike, tror vi p att behalla aktien
for framtiden.

0

Ansvarig utgivare: UIf Hagstrom
Redaktor: Jeanette Johansson
www.ecomb.se, mail: info@ecomb.se
Produktion: MO Skiss AB, Malmé




